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La Responsable de Marketing de TECNAUSA nos cuenta todas los productos y novedades con las

que han acudido a esta nueva edicion de FIJMA, como su versatil sistema TITEC

Elena Chinchilla: “En Tecnausa estamos
siempre pendientes de [as necesidades del cliente,
actualizando nuestros productos para su beneficio”

ples novedades en la Feria Internacional del Juego en
Madrid, donde Elena Chinchilla, Responsable de Mar-
keting de Tecnausa, nos hablaba de sus mds recientes y sobre-
salientes productos, como es el sistema TITEC: “En principio
es un proyecto ideado para abarcar todo el procedimiento
de gestion en las Salas sin efectivo. De momento tenemos
cubierto todo el sistema de TITO, es un producto ya prepa-
rado para suinstalacion enlos Salones, ya esta homologado
en Murcia, Andalucia, Castilla La Mancha y Cantabria".
Por otro lado, no podia faltar en FI]MA su gran control de
acceso Passarela, uno de sus productos mejor valorados y més
solicitados, pues como remarcaba Elena, “es un producto que
esta funcionando muy bien, sobre todo desde que hemos in-
corporado el reconocimiento facial, y hay actualmente mu-
chas mejoras a nivel de software como en los perfiles de
usuario del propio personal de la Sala, pues hay muchos

T ECNAUSA volvia una vez mds a presentar sus multi-

clientes que tienen distintos Salones y es un punto impor-
tante a desarrollar. Tenemos diferentes opciones para poder
cubrir todas las necesidades, no sélo en cuanto a homologa-
cion sino también anivel de cada Sala”.

Tecnausa no sélo trabaja en la linea de Salones, sino que
también ofrece novedades para Hosteleria, innovando y
desarrollando nuevas prestaciones en el software GEO, “y
que cada dia tiene una mayor aceptacién en el mercado.
En Tecnausa estamos siempre pendientes de las necesida-
des del cliente, actualizando nuestros productos para su
beneficio”.

Elena Chinchilla se mostraba a su vez encantada de po-
der participar un afio mds en FIJJ]MA: “Estamos muy con-
tentos de poder encontrarnos con todos los compafieros
del Sector, con clientes, y tener la oportunidad de interac-
tuar y que surjan nuevas ideas y proyectos. Es un punto a
favor del avance del Sector, que es algo basico”. °
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